Valsag??!! Valosag?!

Hetek 6ta semmi mast nem hallani, csak azt, hogy valsag van, segitség mit csinaljunk. Igen,
ugy tnik, hogy hozzank is begyitzott az, amitl mindenki félt. Az okokat lehetne firtatni, de
nincs értelme, elég visszatekinteni a huszas évek végére.

Igen, az a helyzet latszik kialakulni, hogy globalizdlodunk, taltermeliink, kornyezetet
szennyeziink. Nincs hova eladni? Ezek akar filozofiai kérdések is lehetnek, melyet nem all
szandékomban boncolgatni, hiszen a sorozatunk célja nem ez.

A nagy kérdés az, hogy mit kell tenniink abban az esetben, ha &l a fal. Mert most eldni
latszik. Tobb vallalkozassal van kapcsolatom €s a legrosszabb hireket kapom. Itt nem lesz
tovabb 3 miiszak, ott 25%-kal csokken a termelés, amott elkiildenek 200 embert.

Eszrevehetien csokkentek a forgalmak, a 2009-es novekedéshez képest a vallalkozasok nagy
része Orlil, ha eléri az idei tervet, de a legtobben 10-20%-o0s arbevétel csokkenést
predesztinalnak.

Azt gondolom ezek igenis nagy problémak, de tetszik, nem tetszik, szembe kell nézziink
veliik, mert mi okoztuk magunknak. Hogy miért? Azért mert sok vallalat nem éri be az 5-10
%-0s éves arbevétel novekedéssel, hanem 30-50% kozott varjadk el azt, mindenhol a
profitmaximalizéalas a 1ényeg, misem t6dve a kdrnyezettel, emberekkel.

A kérdés azonban tovabbra sem az, hogy miért tortént mindez, hanem, hogy mit is kell tenni.
Azt gondolom ez az ami igazan aktualis kérdéskor.

Tudjék mit csinal ilyenkor egy normal cég? Megfeleb anyagi hattér nélkiil megprobal talélni,
vagy c®dbe megy, mert nincs bevételiik. Sajnos ez ebfordulhat, de vajon mit tesznek azok a
vallalkozasok, akik a talélésre jatszanak. Ebre tornek, brandet épitenek.

Igen kedves olvas6. Tudja mi torténik? A tobbség megall, kivar, koltséget csokkent nem
hirdet. On szerint is ez a megoldas? Tegyék, de ne feledjék, minden valsag egyszer véget ér és
kezdidik az egész fejbdési folyamat ebrol. Mi fog torténni cégével, ha elfelejtik a nevét? A
valasznak egyértelninek kell lennie.

A profit noveléséhez a koltségek csokkentésével jelentsen hozza lehet jarulni. Marketing
koltségeket tigy lehet leghatékonyabban optimalizalni, hogy elemezni kell a latogatottsagot, a
hirdetések hatékonysagat, az atkattintdsi aranyokat és nem utolsé sorban a beérked
megkereséseket, megrendeléseket.

Tobb megkeresés érkezett cégemhez, hogy ilyen oldalon, olyan oldalon hirdessiink... sok
esetben NEM-et kellett mondanom, mert nem tudta senki bizonyitani, hogy hatékony. Mikor
atkattintasra keriil a szo, hirtelen mindig igazam lesz. Nem érkezett az egy év alatt 10
atkattintas. Magam részedl sokkal eBnydsebbnek taldlom egy-egy szaklap, példaul ennek a
lapnak az online feliiletén tortém hirdetés elhelyezését és a forgalom ndvekedésének aranyat
(atkattintasi aranyokat).

Keresszavas marketing, tudom a csapbol is ez folyik, Adwords, eTarget, adwords, stb. Azért
fontos, mert célzott, j0l pozicionalhatd, mérhet és kiszamithatd. Mindenképpen javaslom.
Személyes kapcsolattartast, bar nem egyszeti és koltséges, de mégis a leghatékonyabb
fegyvere egy vallalkozasnak. Ha megteheti, ne akadalyozza az értékesith kollégakat. Menjenek
nézzek, mérjék fel a piacot a lehetiségeket, mert ebben az idszakban is vannak olyan
vallalatok, melyek nem allitottak le a beruhazasokat.

Tanacsom az elkovetkedidiszakra: ne fagyassza be teljesen a marketing koltéseit!!!
1. Optimalizalja reklamkoltéseit

2. Nézze meg, mi hozott eddig hasznot és mi az amit el lehet hagyni
3. Kérjen engedményeket a hirdeti helyeken
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7.

8.

Keregszavas hirdetéseikre is forditsanak figyelmet

Amit tudnak, oldjanak meg ,,hdzon beliil”

Késziiljenek fel egy hosszu és nehéz idszakra, ennek megfeleben alakitsdk ki a
marketingkommunikécios stratégiakat

Torekedjenek arra, amit normalis esetben is tesznek, minél kevesebb pénzil probaljak
elérni a leheBlegnagyobb tomeget.

Szovetkezzen nem konkurens, de az azonos piacon 1€ véallalkozasokkal

Ne feledje, amikor véget ér ez a recesszio, az ismételten megnovekwdigényeket akkor is ki kell
elégiteni és lehet, hogy pont az On vallalkozasa fogja szallitani a megoldast egy-egy felmeriib
problémara.

Belak Zoltan



